Gestione, sollecito e recupero dei
crediti

Per aiutare le aziende ad adottare una strategia per la
gestione, il sollecito ed il recupero dei crediti commerciali,
abbiamo messo a punto un nuovo e particolare percorso
formativo completo e dal taglio molto operativo.

+ IMPORTANZA STRATEGICA DEL CREDITO

« Analisi del proprio sistema difatturazione

- Strategia per la definizione delle condizioni di pagamento, sconti,
interessi

ILRISCHIO SUL CREDITO

Analisi dei datiinterni e classificazione della propria clientela

I clienti morosi: le tre categorie principali

I diversi comportamenti dei debitori

AZIONIPERILCONTROLLO EILRECUPERO DEGLIINSOLUTI

Il corso ha una durata di 8 ore
in modalita one-to-one
erogato in azienda / online
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